(( STABILO

~ KARRIERE
IN DEN SCHONSTEN
FARBEN

STABILO - colorful und powerful: Das sind wir — unser Team, unsere Aufgaben, unsere Kultur — und das seit iiber 160 Jahren.
Als einer der filhrenden Schreibgeratehersteller in Europa sind wir stets neugierig, trendbewusst, begeisternd und visionar —
genau wie unsere Kunden. Mit einem Job bei uns entscheiden Sie sich fiir die spannende Arbeit in einem Familienunter-
nehmen. Bringen Sie lhre Ideen mit ein und entdecken Sie taglich Neues.

Steigen Sie jetzt ein und bereichern Sie uns ab sofort in Vollzeit, gerne im Homeoffice, in der Abteilung ,Sales Office Education”

im Vertrieb fir das Verkaufsgebiet Norddeutschland (im Radius Dortmund, Berlin, Flensburg, Dresden) als
O AuBendienstmitarbeiter (w/m/d) O C

fiir ein digitales Test- und Messsystem fiir Lehrer und Ergotherapie

Ihre Aufgaben: Lernen Sie uns kennen!
Vertrieb — Ihr Schwerpunkt liegt im Vertrieb digitaler Handschrift-Messsysteme. Dabei verantworten Sie alle Senden Sie uns dafir bitte
vertrieblichen Aktivitaten flir diese Produkte. Von der ersten Kontaktaufnahme (iber die Verkaufsprasentation bis
hin zum Vertragsabschluss halten Sie den Vertriebsprozess in Ihren Handen.

Einzigartige Produkte - Die digitalen Stifte ErgoPen fiir Ergotherapeuten und die Neuheit EduPen fiir Lehrer
mit den jeweils dazugehdrigen Analyse-Apps ermdglichen die Messung grafo- und schreibmotorischer
Bewegungsablaufe. Ubungsbiicher fiir das Training dieser Fahigkeiten erganzen das Produktportfolio sinnvoll.
ErschlieBen neuer Marktsegmente — Mit dieser Produktinnovation akquirieren Sie in véllig neuen
Marktsegmenten sowohl in der Direktansprache als auch z.B. auf Messen, in Workshops, in Seminaren oder auf
Kongressen. Hier wird Ihnen viel Freiraum gegeben. Dabei jonglieren Sie mit allen Facetten des Vertriebs wie
eigenverantwortlicher Planung, Steuerung und Erfolgskontrolle.

Auf Augenhohe — Zu Ihren Zielkunden gehdren beispielsweise Lehrer, Medienzentren, Trager, Behdrden, Ergo-
und Handtherapeuten, Fachpersonal in Kliniken oder Entscheider in Frihférderstellen und heilpadagogischen
Tagesstatten. Gegentiber lhren Ansprechpartnern bewegen Sie sich absolut sicher. lhre ausgepragte Kunden-
und Dienstleistungsorientierung hilft Ihnen dabei.

Denken und handeln wie ein Startup — Sie entwickeln sowohl eigene Ideen als auch Vertriebsstrategien
und treiben deren Umsetzung voran.

lhre vollstandigen
Bewerbungsunterlagen, unter
Angabe lhrer Gehaltsvorstellung,
dem friihesten Eintrittstermin
sowie einer Information, wo Sie auf
diese Stelle aufmerksam geworden
sind.

Wir freuen uns auf Sie!

STABILO International GmbH
Human Resources
Schwanweg 1
90562 Heroldsberg
lhr Profil — voller Facetten: jobs_de@stab“o_com
e Circa 2-3 Jahre Erfahrung im Vertrieb; dabei geben wir gerne auch Vertriebsmitarbeitern aus dem Inside Sales

die Mdglichkeit, sich in den AuBendienst zu entwickeln o .
e |dealerweise Erfahrung in der Durchfiihrung von Verkaufsveranstaltungen Ihre personliche Ansprechpartnerin:
e Erfahrungen mit MS Office, PowerPoint und CRM-System Carolin Beugel
e Sprachgewandt und verhandlungsstark
e Hohes MaB an Eigeninitiative, Selbstorganisation sowie sehr sicheres Auftreten

* Reisebereitschaft Norddeutschland STABILO entdecken auf:

Unser Angebot fiir Sie:
Starke Marke — Wir leben unsere Leidenschaft: STABILO. Seit Uber 160 Jahren werden wir inspiriert durch
die Vielseitigkeit und Kreativitat unseren Kunden und Fans. Unser Antrieb ist es, Millionen von Menschen zu
helfen, sich auszudriicken.
Unser AuBendienstpaket — Ihnen steht ein neutrales Firmenfahrzeug, auch zur privaten Nutzung,

o zur Verflgung. Homeoffice ist mdglich.

@,

www.stabilo.com




